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“APOYO A LA GENERACION DE INGRESOS ENMARCADOS DE LA CADENAS PRODUCTIVAS DE LAS FAMILIAS AFRO-DESCENDIENTES URBANO Y RURAL DEL DEPARTAMENTO DE ARAUCA” 

	

INSCRIPCION IDEA DE NEGOCIO

NOMBRE DE LA IDEA DE NEGOCIO__________________________________________________________________________________________
DATOS PERSONALES DE LOS INTEGRANTES
	NOMBRE Y APELLIDO
	CEDULA
	DIRECCION
	TELEFONO
	NIVEL EDUCATIVO
ULTIMO AÑO CURSADO
	EDAD
	OCUPACIÓN

	PERSONAS A CARGO

	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	



ESTADO EN EL QUE SE ENCUENTRA LA IDEA DE NEGOCIO:
	ESTADO
	MARQUE CON UNA X

	Idea 
	

	Prototipo 
	

	En Proceso de Creación 
	

	En Funcionamiento ¿Cuánto Tiempo?
	




SECTOR DE LA ECONOMIA LA QUE PERTENECE
	SECTOR 
	MARQUE CON UNA X 
	SUBSECTORES
	MARQUE CON UNA X

	Primario o Agropecuario (Actividades encaminadas a la obtención de recursos
	
	 Agricultura 
 Ganadería 
 Silvicultura 
 Otro ¿cuál?___________
	

	Secundario o Industrial (Actividades relacionadas con la transformación de las materias primas en productos de consumo)
	
	 Artesanía 
 Construcción 
 Otro ¿cuál?___________
	

	Terciario o Servicios (Actividades que consisten en ofrecer servicios a la personas)
	
	 Comercio 
 Restaurantes 
 Hoteles 
 Transporte 
 Servicios Financieros 
 Comunicaciones 
 Servicios de Educación
  Servicios Profesionales 
 Gobierno
	



UBICACIÓN DEL NEGOCIO
DENTRO DE UNA CASA_____LUGAR FUERA DE LA CASA______DIRECCION _____________________

DESCRIPCION DEL NEGOCIO (En forma breve describa el tiempo de creado el negocio, que produce, que comercializa, que servicios presta, en que medio se desenvuelve, en donde vende, cuanto vende, a quienes le venden, como es la forma de pago, como le ha ido en su negocio durante los últimos meses, que problema ha tenido y como lo ha solucionado y describa la necesidad específica a atender.
______________________________________________________________________________________________________________________
______________________________________________________________________________________________________________________
______________________________________________________________________________________________________________________
______________________________________________________________________________________________________________________
______________________________________________________________________________________________________________________
______________________________________________________________________________________________________________________
______________________________________________________________________________________________________________________
______________________________________________________________________________________________________________________
______________________________________________________________________________________________________________________
______________________________________________________________________________________________________________________
______________________________________________________________________________________________________________________
______________________________________________________________________________________________________________________
______________________________________________________________________________________________________________________

TIEMPO DE TENER EL NEGOCIO________________________
QUE TIEMPO DIARIO LE DEDICAN AL NEGOCIO 
	ITEMS
	NOMBRE Y APELLIDO 
	TIEMPO

	1
	
	

	2
	
	

	3
	
	

	4
	
	

	6
	
	



FACTOR INNOVADOR DE LA IDEA DE NEGOCIO
Señale el Tipo de Innovación de su idea de Negocio, teniendo en cuenta los criterios establecidos:
Innovación en Producto (Bien o Servicio): Introducción en el mercado de nuevos (o significativamente mejorados) productos o servicios. Incluye alteraciones significativas en las especificaciones técnicas, en los componentes, en los materiales, la incorporación de software o en otras características funcionales. 
Innovación en Procesos (Producción o Distribución): Es la adopción de métodos nuevos o mejorados, de distribución o logística y de producción o fabricación, que pueden comprender cambios en equipos, organización de la producción o una combinación de los dos y por último derivarse del uso de un nuevo conocimiento. La mejora de los procesos permite optimizar la efectividad, y con un control de tiempos, costes y recursos se persigue aumentar la eficiencia, mejorando también los controles, reforzando los mecanismos internos para responder a las contingencias y las demandas de nuevos y futuros clientes. 
Innovación en el Método de Organización: Implementación de nuevos métodos organizacionales en el negocio (gestión del conocimiento, formación, evaluación y desarrollo de los recursos humanos, gestión de la cadena de valor, reingeniería de negocio, gestión del sistema de calidad, etc.), en la organización del trabajo y/o en las relaciones hacia el exterior. 
Innovación en el Método de Comercialización: Implementación de nuevos métodos de marketing, incluyendo mejoras significativas en el diseño meramente estético de un producto o embalaje, precio, distribución y promoción.
	TIPO DE INNOVACIÓN
	MARQUE CON UNA X

	Producto (Bien o Servicio)
	

	Método de Organización
	

	Método de Comercialización
	

	Proceso de Producción
	

	Proceso de Distribución
	



INDIQUE CLARAMENTE EN QUE CONSISTE LA INNOVACIÓN 
______________________________________________________________________________________________________________________
______________________________________________________________________________________________________________________
______________________________________________________________________________________________________________________
______________________________________________________________________________________________________________________
______________________________________________________________________________________________________________________
______________________________________________________________________________________________________________________
______________________________________________________________________________________________________________________
COMO COMERCIALIZA EL PRODUCTO _______________________________________________________________________________________
MERCADO POTENCIAL: Defina los diferentes tipos de clientes que se pretende alcanzar y su respectivo perfil, definiendo mínimo 3 características cualitativas y 3 características cuantitativas para cada uno de ellos.
______________________________________________________________________________________________________________________
______________________________________________________________________________________________________________________
______________________________________________________________________________________________________________________
______________________________________________________________________________________________________________________
______________________________________________________________________________________________________________________
______________________________________________________________________________________________________________________
______________________________________________________________________________________________________________________
______________________________________________________________________________________________________________________
______________________________________________________________________________________________________________________
MODELO DE LA IDEA DE NEGOCIO: Indique cada uno de los siguientes aspectos de su idea de Negocio.
Relaciones con los clientes: 
¿Cómo se captarán clientes?_______________________________________________________________________________________________ 
¿Cómo se fidelizarán clientes?______________________________________________________________________________________________ 
¿Cómo se provocará o estimulará una venta?_________________________________________________________________________________
¿Cómo retener clientes?__________________________________________________________________________________________________
CANALES DE DISTRIBUCIÓN: Se centra en cómo se entrega los productos o servicios a los clientes, Igualmente, el canal tiene la función de difundir e informar los productos o servicios ofertados, así como los canales para su compra.
______________________________________________________________________________________________________________________
______________________________________________________________________________________________________________________
______________________________________________________________________________________________________________________
ACTIVIDADES CLAVES: Identificar las actividades claves internas que se deben realizar para la oferta efectiva de productos y servicios. 
______________________________________________________________________________________________________________________
______________________________________________________________________________________________________________________
______________________________________________________________________________________________________________________
RECURSOS CLAVES: Se describen los recursos más importantes necesarios para el funcionamiento del negocio, así como tipo, cantidad e intensidad. 
Existen diferentes tipos de recursos clave como Físicos, Económicos, Intelectuales y Humanos. Se debe ser específico en cada uno de los recursos claves.
______________________________________________________________________________________________________________________
______________________________________________________________________________________________________________________
______________________________________________________________________________________________________________________

GASTOS DEL NEGOCIO 
DIARIO_________________________MENSUALES______________________________
GANANCIAS DEL NEGOCIO 
DIARIAS ______________________ MENSUALES _______________________________
DIFICULTADES EN RELACION AL NEGOCIO ___________________________________________________________________________________
______________________________________________________________________________________________________________________
______________________________________________________________________________________________________________________
EN QUE INVERTIRIA EL APOYO EMPRESARIAL QUE LE DARIA LA ADMINISTRACION DEPARTAMENTAL (en forma breve describa)
______________________________________________________________________________________________________________________
______________________________________________________________________________________________________________________
______________________________________________________________________________________________________________________
ACTIVIDADES QUE SE REQUIEREN PARA LOGRAR EL FORTALECIMIENTO DEL NEGOCIO
	DESCRIPCION DE LAS ACTIVIDADES
	VALOR REQUERIDO

	


	

	


	

	


	



TIPO DE CAPACITACION QUE HAN RECIBIDO
	ITEMS
	NOMBRE Y APELLIDO
	DESARROLLO HUMANO                 (SI O NO) Y ENTIDAD QUE DICTO LA CAPACITACION
	DESARROLLO EMPRESARIAL                (SI O NO) Y ENTIDAD QUE DICTO LA CAPACITACION
	PARTE TECNICA DEL NEGOCIO  (SI O NO) Y ENTIDAD QUE DICTO LA CAPACITACION

	1
	
	
	
	

	2
	
	
	
	

	3
	
	
	
	

	4
	
	
	
	

	5
	
	
	
	


[bookmark: _GoBack]
NECESIDADES DE CAPACITACION PARA MEJORAR EL NEGOCIO (En los aspectos de desarrollo humano, empresarial y capacitación técnica)
	ITEMS 
	NOMBRE Y APELLIDO
	TEMAS 
	TIEMPO DISPONIBLE EN HORAS 
	DIAS A LA SEMANA

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	



FIRMAS DE LOS INTEGRANTES DEL NEGOCIO
	ITEMS
	NOMBRE
	CEDULA
	FIRMA

	1
	
	
	

	2
	
	
	

	3
	
	
	

	4
	
	
	

	5
	
	
	



PROFESIONAL RESPONSABLE DE LA ORIENTACION EN EL DILIGENCIAMIENTO DEL PRESENTE DOCUMENTOS 
	NOMBRE Y APELLIDO
	CEDULA
	PROFESION
	FIRMA

	
	
	
	





	“CONSTRUYENDO FUTURO”

Calle 20 Carrera 21 Esquina, - Teléfono (7) 885 69 98 Código postal 810001
Arauca – Arauca (Colombia). Email: desarrollosocial@arauca.gov.co
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